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Vor allem dann, wenn du Scannerin bist, unterstutze ich dich als Frau bei der Positionierung als & &
anerkannte Expertin und beim Aufbau eines starken Netzwerkes. :

Dies sind DIE Eckpfeiler fiir die Gewinnung von Kooperationspartnern, Sichtbarkeit, daraus folgend
Kunden und somit ein profitables Business.

In meinem Pool befinden sich nur Expertlnnen, die meinen hohen Werten und Qualitatsanspriichen

entsprechen. Nach einer genauen Analyse vermittle ich auch gerne den fur dich und deine Situation
passenden Experten.

DAS WUNSCHE ICH MIR FUR DICH

-lch mochte, dass du dir so viele Tipps wie moglich mitnimmst und konkrete Schritte setzt,
1. die dir helfen am Markt als Expertin wahrgenommen zu werden

2. dich beim Aufbau deines Netzwerks von Kooperationspartnern und Kunden unterstiitzen

Baue dir deinen Expertenstatus & dein profitables Netzwerk auf und schreibe deine personliche
Erfolgsstory!

In diesem Erfolgshandbuch stelle ich Dir mein Wissen in kompakter Form zur Verfugung. Deine
aktive Mitarbeit ist gefragt, denn es geht um DICH. Nimm Dir einen Stift zur Hand und fange
gleich heute damit an. deine Traume zu realisieren.

TRUST YOUR FLOW



Eypedise - wede jelgt akfiv!

FRAGEN ZU DEINER BERUFUNG %{E;
-
e @
Mein Berufungsdach. Das Thema fiir das ich stehe, das ich liebe und das alles vereint i

Denk in Projekten! Welche Projekte mochte ich unter dem Berufungsdach
verwirklichen?

Mit welchen 2-3 Schlagwortern soll man mich in Verbindung bringen?

TRUST YOUR FLOW



FRAGEN ZU DEINER BERUFUNG

Bei einem Netzwerktreffen flustert eine Frau der anderen zu: Du, ich glaube ich
kenne die da drtiben von einem Online Kongress? Sagt die andere (iiber dich): Ja,
das ist...sie ist bekannt fiir....

Zu welchen Unterthemen deines Berufungsdaches wiirdest du gerne bei Online-
Kongressen, Offline-Netzwerktreffen, in Online-Magzinen, Offline-Zeitschriften
reden oder schreiben?

TRUST YOUR FLOW
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DER AUFBAU EINES EXPERTENSTATUS

..passiert nicht iber Nacht, sondern durch gezielte kontinuierliche Prasenz und Sichtbarkeit mit
deinem Thema!

1. Uberpriife (vor allem als Scannerin)

- Stichst du mit einem Uberthema aus der Masse heraus?

- Erkennt man schon von weitem fiir welches Thema du brennst und dreht sich alles bei dir darum?
- Bringt man dich mit ein oder zwei Schlagworter in Verbindung? (ZB. Experten & Netzwerken)

2. Werde sichtbar

auf Deiner Wall of Fame durch...

- Kooperationen

- Interviews mit Experten sowie interessanten und relevanten Personlichkeiten zu deinem Thema
(live und aufgezeichnet)

- Webinare unbezahlt und spater bezahlt

- Leitungsartikel offline und in Online Magazinen

- Auftritte als Speakerin z.B. zuerst unbezahlt, spater bezahlt

- Be outstanding! Mache etwas AuBergewohnliches z.B. 30 Podcastfolgen in 30 Tagen,
60 Tage FB Live Impulse fiir deine Zielgruppe (z.B. Miitter die morgens um 5h schon auf sind...)

3. Bewege dich in einem Umfeld mit gleichen Interessen

- Umgib dich mit Menschen der passenden Expertise. So konnt ihr Euch gemeinsam auf das
nachste Businesslevel bringen.

- Steckt euch gegenseitig mit weiteren Ideen und Wissen an.

- Beobachte und analysiere dabei die Vorgehensweise deiner Kollegen, die deine Ziele schon
erreicht haben.

Nichts desto trotz: Die passende Mentorin/Expertin mit einem groBen Netzwerk an deiner Seite ist
immer noch der ultimative Schub.



4. Verbessere dich taglich — Goodbye Mittelfeld!

- Experten sind lebenslange Lerner und zwar gerne.

- Sie sind besser als der Durchschnitt, machen zielgerichtet und gerne personliche und fachliche
Fortschritte.

- Sie tufteln immer wieder wie sie das Problem ihrer Kunden noch leichter und besser losen konnen.
- Sie gehen fiir ihre Kunden die Extra-Meile.

5. Werde Autorin

Hier ein paar Ideen wie du schon mal in die Richtung eigenes Buch gehen kannst.

- Starte mit Gastartikeln bei Kooperationspartnern oder in Zeitschriften

- Werde Co-Autorin: Finde Kooperationspartnerinnen die schon ein Buch geschrieben haben und
schlage ihnen eine Kooperation vor.

- Suche dir andere Experten rund um dein Fachgebiet und lade sie ein, gemeinsam ein Buch zu
schreiben.

- Such dir einen Online-Verleger der das Organisatorische tibernimmt und du das Inhaltliche.

DEINE IDEEN & KONKRETEN NACHSTEN SCHRITTE



Der Aufbau eines profitablen & wertvollen Netzwerks passiert nicht tiber Nacht, sondern durch eine
gezielte kontinuierliche Prasenz & das Verbinden mit Influencern & Gleichgesinnten!

1. Mach dir zur Angewohnheit 3 oder 5 pro Woche
- jemand Neuen zu kontaktieren (schreib dir das in deinen Kalender!)
- halte mit jemandem Kontakt, der schon in deinem Netzwerk ist

2. Wahle dafiir Menschen

- die dir Energie geben und keine Energierauber sind

- die dich inspierieren, motivieren, anstecken

- die dir mal den notigen Tritt geben, nach vorne schauen

- Gleichgesinnte

- 1- 2 Accountabiltypartner

- die Influencer sind, d.h. die selbst bereits anerkannte Experten mit einem groBen Netzwerk sind

3. Schau, dass Win-Win-Situationen fiir Euch entstehen

4. Nimm an Netzwerktreffen online und offline teil, wo sich deine Zielgruppe und/oder deine
Kooperationspartner tummeln

5. Finde den fiir dich und deine Situation passende Experten mit einem groBen Netzwerk. Jemanden,
- der schon dort ist wo du gerne hinmochtest

- der dich versteht,

- der wirklich Experte auf einem Gebiet ist

- der authentisch und nachhaltig arbeitet

- der dein Ruckenwind ist und an dich glaubt.

TRUST YOUR FLOW



1. Die Vermittlung des fiir dich und deine Situation passenden Experten.
In meinem Expertenpool nehme ich nur Top Experten aus den verschiedensten Bereichen des
Businessaufbaus, die meinen hohen Werten und Qualitatsanspriichen, entsprechen, auf.

Kostenloses Erstgesprach
Termin buchen: https://angelikabuchmayer.youcanbook.me

2. Du mochtest gerne eine langerfristige Begleitung von mir. Dann lass uns reden, ob

mein Mentoringprogramm "Aufbau deines Top-Expertenstatus & Netzwerks aus Gold!" fiir
dich das Richtige ist.

Kostenloses Erstgesprach

Termin buchen: https://angelikabuchmayer.youcanbook.me

3. Hier gehts zu deiner Big Picture Business Analyse, wenn du feststeckst und mochtest, dass ich

dein Business unter die Lupe nehme, um den blinden Fleck zu finden und Klarheit reinzubringen.

Hier buchen: https://angelikabuchmayer.at/big-picture-business-analyse/

TRUST YOUR FLOW


https://www.angelikabuchmayer.at/
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Kein Teil dieses Dokumentes darf ohne das schriftliche Einverstandnis des Verfassers vervielfaltigt,
in einem Datenabfrage- oder Verteilsystem gespeichert, oder in irgendeiner Form weitergegeben
werden, sei es elektronisch, maschinell, durch Fotokopieren, Aufnehmen oder in einer anderen Art
und Weise. Dieses Dokument wird unter der Bedingung vertrieben, dass es nicht ohne die vorherige
Zustimmung des Verfassers durch Handel oder anders verliehen, weiterverkauft, vermietet oder in
einer anderen Form in Umlauf gebracht wird. Jeder Kunde ist fur seine eigenen Handlungen und die
Konsequenzen seiner Handlungen selbst verantwortlich.

Angelika Buchmayer garantiert nicht, dass www.angelikabuchmayer.at oder jede andere, in diesem
Dokument erwahnte Webseite, ununterbrochen abrufbar ist, dass irgendeine der Webseiten
fehlerfrei ist, dass Fehler korrigiert werden, oder dass die Webseite und die dazugehorigen Server
frei von Viren oder anderer schadlicher Software sind. Es gelten die Allgemeinen
Geschaftsbedingungen (AGB), sie sind auf meiner Webseite abrufbar.

Bildquellen: Angelika Buchmayer , Sylke Gall, Depositfotos

Workbook erstellt mit: Canva

Alle Anstrengungen wurden unternommen, um Urheberrechtsinhaber zu kontaktieren.

Sollte jemand unbeabsichtigt iibersehen worden sein, werden wir dies bei der ersten Gelegenheit
umgehend korrigieren.
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